Centro Nacional de Asistencia Técnica a la Industria — ASTIN

SENA Cédigo:
9230-FP-F-216

LISTA DE CHEQUEO - PROCESO Y/O PRODUCTO

Versién: 3
RECIONAL VALLE

1. IDENTIFICACION DEL INSTRUMENTO:
Competencia: Gestionar procesos propios de la cultura emprendedora y empresarial de acuerdo con el perfil personal y los requerimientos de |Ficha de caracterizacion:
los contextos productivo y social 2671395

Resultado(s) de aprendizaje correspondiente: Estructurar el plan de negocio de acuerdo con las caracteristicas empresariales y Caddigo de la guia:
tendencias de mercado

Evidencia a evaluar: Modelo CANVAS del emprendimiento

Nombre/s del Instructor/es: Maria del Pilar Lépez Urbano.
Duracion de la evaluacion: | 3 horas [Tipo de evidencia (marcar con unax): |Producto: | [Proceso: | [Ambos: [ X |
2. PRESENTACION E INSTRUCCIONES PARA EL DILIGENCIAMIENTO:
Senor/a Instructor/a:
« Obsenve en detalle el proceso y/o valore el producto y evalle con objetividad.
« Comparta, con el Aprendiz, los resultados obtenidos y acuerde, si es necesario, un nuevo momento de evaluacion.
« Fimme el instrumento, verifique la firma del Aprendiz y registre la fecha de la evaluacién.
9. CUERPO DEL INSTRUMENTO

APRENDICES
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EVALUACION (S o ¥: Si cumple. No X: No cumple)
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Desarrolla cada uno é (II B ,g
de los segmentos del | & 3'\4 3 Y N E
Modelo CANVAS § Q 4| |9
parael Y &) § UdD —?
Plantea ideas de omprendimientoien T‘} §\ S ,_;‘4 g g—
. 3 los cuales se ™ }% = =t
negocio a partir de ] =t & - Q- ‘0729 —+
oportunidades y evidencia: B
necesidades del 1. Segmentos | S |S S S IS S |S | SIS IS
de mercado: oferta,
mercado canales y formas de
conforme con el relacionamiento para
sector. cada segmento. _
2.Propuesta de s(s|s|s|s[s|s|S|s|s
valor: productos o _
servicios que crean ; "
valor para cada
segmento,
resolviendo el
problema o
necesidad
identificada y
permitiendo la
diferenciacién en el
ln’tegra elementos | - oreado. e
basicos de 3.Canal: define cual s|s|s|s[S[s|s|S|S|S
investigacion de es el canal de
acuerdo con las distribucion y de X
necesidades comunicacién que
descriptivas del mejor funcionara
. para hacerle llegar
plan de negocio. el producto al
cliente.
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Determina grupos
focales de
mercado de
acuerdo con la
idea de negocio.

Construye
propuestas de
negocio teniendo
en cuenta las
necesidades y
segmentacion del
mercado.

4. Relacion con el
cliente: define cuél
es la manera mas
adecuada para
relacionarse con los
clientes, de acuerdo
con la propuesta de
valor definida.

5. Fuentes de
ingreso: proyecta los
ingresos con base
en las ventas de
cada una de las
lineas de negocio,
producto o servicios
definidos en su
oferta de valor.

6. Recursos clave:
identifica recursos
fundamentales para
garantizar el
desarrollo de las
lineas de negocio,
productos y
servicios
establecidos.

7. Actividades clave:
expone las acciones
que deben
implementar para
llevar a cabo el
negocio.

Pégina 3 de 4

Powered by @ CamScanner


https://v3.camscanner.com/user/download

4
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JA LISTA DE CHEQUEO - PROCESO Y/O PRODUCTO Verlsie 3
REGIONAL VALLE
8. Socios clave: s(s[s|s|s|s|s|sS|s|s
determinan las
alianzas
estratégicas que se
deben generar para
conseguir las metas
propuestas. L
9. Estructura de s[s|s|s|s[s|S|S|S|S
costos: discrimina
gastos y costos de
la operacion.
DE CALIDAD (Si SSisisisisiS|SS S
cumple con los
criterios e
L denci . indicadores
a evidencia es: anteriores.)
PERTINENTE S [s|s[s|S|S|S|S|S
VIGENTE S[s|s|s|S|S|S|S|S|S
AUTENTICA s|s[s[s|s|s|s|S|s|S
RESULTADO FINAL A: Aprobado; D: AAIAAAIAIA|AIA A
Deficiente:
O LR
NGRS 5 J2
N R AEEER Y
Firma del Aprendiz: &\i E qy 3
v \JQ‘
S NER S
N WA 34 [T
SN S-S 3q § g
4% ' ro % 5
Ciudad y fecha: = Ji, Oc,[c/ re I3 . e zoes.
Firma del/los Instructor/es: Maria del {
Pilar Lépez Urbano ) 2720 %P) v .
Y
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